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Введение

Предприятие занимает центральное место в народно-хозяйственном комплексе любой страны. Это первичное звено общественного разделения труда. Именно здесь создается национальный доход. От того, насколько продуктивно работают предприятия, каково их финансовое состояние, зависят эффективность всей экономики и индустриальная мощь государства.
Объект исследования – финансовая деятельность предприятия. Предмет исследования – ИП Караваев.
Основная цель практики – усвоение теоретических знаний и приобретенных практических навыков экономической работы.
Основными задачами практики являются:
· Дать общую характеристику ИП Караваев;
· Рассмотреть организацию финансов;
· Проанализировать структуру финансов;
· Определить основные документы финансовой отчетности;
· Рассмотреть организацию финансового планирования на предприятии;
· Провести анализ финансовой отчетности.
Для написания работы научно-практические комментарии к нормативным актам, учебные пособия, таки как: «Экономика фирмы», «Экономика», «Экономика предприятия» и др.



1. Общая характеристика ИП Караваев

Место нахождения и почтовый адрес ИП: 454137, город Челябинск, улица Блюхера, дом 32.
Основной целью создания и деятельности ИП Караваев является получение прибыли путем привлечения и эффективного использования в его деятельности материальных и финансовых ресурсов, передовых разработок и управленческого опыта.
Основными видами деятельности ИП Караваев являются:
1. Розничная торговля и реализация отделочных материалов;
2. Торгово-закупочная деятельность, в том числе закупка сельскохозяйственной продукции у населения за наличный расчет для последующей реализации;
3. Создание и эксплуатация сети оптовых и розничных предприятий торговли (магазинов, складов), а также предприятий общественного питания;
4. Производство, закупка, хранение и реализация различной продукции производственно-технического назначения, товаров народного потребления и продовольственных товаров;
5. Производство и переработка сельскохозяйственной продукции;
6. Оказание транспортно-экспедиционных услуг;
7. Оказание услуг по перевозке грузов грузовым автотранспортом, а также организация пассажирских перевозок легковым автотранспортом;
8. Организация автохозяйств, создание и эксплуатация станций технического обслуживания автомобильного транспорта;
9. Производство строительно-монтажных, ремонтных, отделочных и иных работ на объектах жилого, гражданского, промышленного и социально-культурного назначения;
10. Производство и реализация строительных и отделочных материалов, конструкций и продукции;
11. Разработка научно-технической и проектно-сметной документации строительных объектов различного назначения;
12. Выполнение художественно-оформительских, реставрационных и декоративных работ, создание, выполнение и внедрение дизайнерских разработок объектов различного назначения;
13. Оказание представительских, маркетинговых, брокерских, дилерских, посреднических, научно- технических, информационных и консультативных услуг российским и зарубежным организациям;
14. Организация досуга населения: создание и эксплуатация торговых, игровых комплексов, баров, кафе, ресторанов, гостиниц, мотелей и других мест отдыха;
15. Оказание туристических и экскурсионных услуг;
16. Сбор, хранение, переработка и реализация вторичного сырья и отходов производства, а также продукции и товаров полученных в результате переработки;
17. Рекламная деятельность.
Преимущества ИП Караваев:
1. Технологии соответствуют современным мировым стандартам и постоянно адаптируются к изменчивым условиям рыночной среды;
2. Персонал отличается высокой приверженностью миссии компании и сплоченностью;
3. Полный и широкий ассортимент;
4. Обоснованные и доступные цены.



2. Организация финансов

Форма организации бухгалтерского учета в ИП Караваев - журнально-ордерная.
Бухгалтерский учет имущества, обязательств и хозяйственных операций ведется на основе натуральных измерителей в денежном выражении путем сплошного, непрерывного, документального и взаимосвязанного их отражения.
Главный бухгалтер организации подписывает совместно с руководителем организации документы, служащие основанием для приемки товарно-материальных ценностей, денежных средств, расчетно-кредитных и финансовых обязательств.
Учет основных средств отражаются в бухгалтерском учете и отчетности по остаточной стоимости. Стоимость основных средств организации погашается путем начисления износа по ним. При этом амортизационные отчисления по основным средствам производятся по стандартным нормам без дополнительного списания стоимости основных средств.
Расходы будущих периодов в учете отражаются отдельной статьей и отчисляется на себестоимость производства в течение срока, к которому они относятся.
Калькуляционный периодом и периодом определения финансовых результатов является конец отчетного периода
Выручка от реализации продукции определяется по моменту отгрузки продукции, товаров, выполнения работ и оказание услуг и предъявления покупателям расчетных документов.
Для целей налогообложения выручка от реализации продукции, работ, услуг определяется по мере оплаты покупателями расчетных документов за отгруженную продукцию.
Износ начисляется на все основные средства независимо от их стоимости.
Финансовые результаты от реализации продукции, работ, услуг определяется за всю отгруженную продукцию, работ, услуг, независимо от поступления денежной или натуральной выручки, по предъявлению счетов к оплате.
Займы и кредиты, полученные предприятием, оцениваются с учетом процентов, причитающихся к уплате на конец года отчетного периода по договорам займа. 
Учет имущества, обязательств и хозяйственных операций ведется способом двойной записи в соответствии с рабочим планом счетов.
Основание для записей в регистрах бухгалтерского учета являются первичные учетные документы, фиксирующие факт совершения хозяйственных операций, а также справки бухгалтерии.
Имущество организации, обязательства и хозяйственные операции для отражения в бухгалтерском учете и отчетности оцениваются в денежном выражении путем суммирования фактических производственных расходов в рублях.
Внутрипроизводственная отчетность составляется, оформляется и представляется согласно внутренним положениям составления и представления отчетности.



3. Структура финансов

К основным производственным фондам относятся те средства труда, которые, находясь в сфере материального производства, непосредственно участвуют в изготовлении материальных благ (машины, оборудование и т. п.), создают условия для осуществления производственного процесса (производственные здания, сооружения, электросети, трубопроводы и др.), служат для хранения и перемещения предметов труда. 
Кроме основных производственных средств в состав основных средств промышленности входят и основные непроизводственные фонды, к которым относятся такие объекты непроизводственного назначения (жилые дома, детские сады и ясли, школы, больницы и другие объекты здравоохранения и культурно-бытового назначения), которые находятся в ведении промышленных предприятий (они не непосредственно, а косвенно влияют на процесс производства). 
Наличие, состав и структура основных фондов ИП Караваев в 2010-2011 гг. представлены в таблице 1.
Таблица 1
Наличие, состав и структура основных фондов ИП Караваев в 2009-2011 гг.
	Группы основных фондов и их наименование
	2010 г.
	2011 г.

	
	
	

	
	тыс.р.
	%
	тыс.р.
	%

	1.Промышленно-производственные основные фонды
	10591
	96,21
	10049
	93,44

	1.1. Здания
	3233
	29,37
	3079
	28,63

	1.2. Сооружения
	635
	5,77
	595
	5,53

	1.3.Передаточные устройства
	142
	1,29
	131
	1,22

	1.4. Машины и оборудование
	6358
	57,76
	6043
	56,19

	1.4.1. Силовые машины и оборудование
	1101
	10
	1049
	9,75

	1.4.2. Рабочие машины и оборудование
	5203
	47,27
	4944
	45,97

	1.4.3. Измерительные и регулирующие приборы, устройства и лабораторное оборудование
	28
	0,25
	26
	0,24

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	1.4.4. Вычислительная техника
	26
	0,24
	25
	0,23

	1.5. Транспортные средства
	164
	1,49
	149
	1,39

	1.6. Инструмент, производственный и хозяйственный инвентарь и другие виды основных фондов
	58
	0,53
	52
	0,48

	Прочие основные средства
	417
	3,79
	705
	6,56

	Всего основных фондов
	11008
	100
	10755
	100



Данные представленные в таблице 1 показывают, что  основные фонды за 2011 год основные фонды снизились на 542 тыс. руб.
К активной части фондов отнесена стоимость машин и оборудования, которая непосредственно влияет на рост выручки, повышение производительности труда и определяет динамику фондоотдачи.
Повышение удельного веса активной части фондов способствует росту технической оснащенности, увеличению производственной мощности предприятия, возрастанию фондоотдачи. В то же время немаловажна роль и пассивной части основных фондов, поскольку отсутствие нормальных условий труда приводит к болезням, травматизму, текучести кадров, снижению производительности труда. Помимо этого, целесообразно иметь определенную долю основных фондов других отраслей, производящих товары, и основных фондов других отраслей, оказывающих услуги, которые способствуют расширению сферы услуг, оказываемых работникам предприятия, улучшают их благосостояние, что, в свою очередь, влияет на рост эффективности производства.
В таблице 2 представлен баланс оборотных фондов ИП Караваев.
Таблица 2
Баланс оборотных фондов ИП Караваев в 2010-2011 гг., тыс. руб.
	Наименование показателя
	2010 г.
	2011 г.
	Изменение

	
	
	
	тыс. руб.
	%

	А
	2
	3
	4
	5

	Запасы
	57732
	82848
	25116
	143,50

	в т.ч.:
	
	
	
	

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности
	4841
	4346
	-495
	89,77

	затраты в незавершенном производстве
	1014
	283
	-731
	27,91

	готовая продукция и товары для перепродажи
	51100
	77332
	26232
	151,33

	товары отгруженные
	131
	3
	-128
	2,29

	расходы будущих периодов
	646
	884
	238
	136,84

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	4563
	1658
	-2905
	36,34

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	0
	0
	
	

	в том числе покупатели и заказчики
	0
	0
	
	

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	33185
	39672
	6487
	119,55

	в том числе покупатели и заказчики
	24216
	30401
	6185
	125,54

	Краткосрочные финансовые вложения
	24281
	53304
	29023
	219,53

	Денежные средства
	4558
	6518
	1960
	143,00

	Прочие оборотные активы
	788
	4660
	3872
	591,37

	Итого оборотных активов
	125107
	188660
	63553
	150,80



Расчет показателей эффективности эксплуатации оборотных средств учреждения показал, что коэффициент оборачиваемости оборотных фондов в 2011 г. составил 37, следовательно, в течение года оборотные средства обернулись 37 раза (таб.3).
Таблица3
Расчет показателей эффективности эксплуатации ИП Караваев
	Наименование показателя
	2010 г.
	2011 г.

	Доходы, руб.
	465803
	732406

	Средний остаток оборотных средств, руб.
	19924
	19682

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	23
	37

	Коэффициент загрузки оборотных средств
	0,043
	0,027

	Длительность одного оборота, дни
	15
	10



Коэффициент загрузки оборотных средств составил в 2011 г. 0,027 Следовательно, на 1 руб. реализованной продукции затрачивается 27 коп. оборотных средств. Один оборот средств составляет 10 дней. 
Обобщающим показателем финансовой устойчивости является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов и затрат, который определяется в виде разницы величины источников средств и величины запасов и затрат.
В таблице 4 определим финансовую устойчивость ИП Караваев в 2010-2011 гг.
Таблица 4
Определение финансовой устойчивости ИП Караваев в 2010-2011 гг., тыс.руб.
	Наименование показателя
	2010 г.
	2011 г.

	Наличие собственных оборотных средств
	3802
	17586

	Наличие собственных и долгосрочных заёмных источников формирования запасов и затрат или функционирующий капитал
	3802
	17586

	Общая величина основных источников формирования запасов и затрат
	125107
	188660

	Общая величина запасов и затрат  
	57732
	82848

	Излишек (+) или недостаток (-) СОС 
	-53930
	-65262

	Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заёмных источников
	-53930
	-65262

	Излишек (+) или недостаток (-) общей величины основных источников
	67375
	67375

	Тип финансовой устойчивости
	Неустойчивое состояние
	Неустойчивое состояние



Таким образом, в анализируемом периоде наблюдается неустойчивое финансовое состояние ИП Караваев, характеризующееся недостатком источников средств для формирования запасов и затрат.



4. Основные документы финансовой отчетности

Предприятие, имея хозяйственные связи с поставщиками, покупателями и своими работниками, а также с государством (бюджетом и внебюджетными фондами), должно иметь с ними и расчетные отношения. В основном расчеты между организациями всех видов осуществляются безналичным образом, то есть с помощью открытия счетов в банках. Именно банки, таким образом, являются посредниками в расчетных операциях.
[bookmark: _Toc37093468][bookmark: _Toc51496019]Учет кассовых операций.
Для осуществления расчетов наличными деньгами каждое предприятие должно иметь кассу и вести кассовую книгу по установленной форме. При получении денег в банке со своего расчетного счета  руководство предприятия должно указывать цель расходования этих денег. Наличные деньги, полученные предприятием в банках, расходуются конкретно только на цели, указанные в чеке.
Выдача наличных денег подотчетным лицам (завхозам, командированным работникам и т.д.) производится из касс предприятия, но при временном отсутствии у предприятий кассы разрешается выдавать по согласованию с банком кассирам предприятия или лицам, их заменяющим, чеки на получение наличных денег непосредственно из кассы банка.
Прием наличных денег кассами предприятий производится по приходным кассовым ордерам (форма № КО-1), подписанным главным бухгалтером или лицом на это уполномоченным письменным распоряжением руководителя предприятия. О приеме денег выдается квитанция к приходному кассовому ордеру за подписями главного бухгалтера или лица, на  это уполномоченного, и кассира, заверенная печатью (штампом) кассира или оттиском кассового аппарата. Приходный ордер выдается при внесении денег в кассу покупателями продукции предприятия, пользователями услуг, которые оказывает предприятие и в иных подобных случаях. Работники предприятия вносят деньги в кассу при покупке путевок, возврате остатка аванса по командировке и т.д.
Выдача денег из касс предприятия производится по расходным кассовым ордерам (форма № КО-2) или надлежаще оформленным другим документам (платежным ведомостям (расчетно-платежным), заявлением на выдачу денег, счетам и др.) с наложением на этих документах штампа с реквизитами расходного кассового ордера. Расписка в получении денег с указанием прописью суммы пишется получателем только собственноручно чернилами или шариковой ручкой. При этом запись суммы производится с заглавной буквы во избежании в дальнейшем исправлений.
Документы на выдачу денег должны быть подписаны  руководителем, главным бухгалтером предприятия или лицами, на это уполномоченными. В тех случаях, когда на прилагаемые к расходным кассовым ордерам документах, заявлениях, счетах и др. имеется разрешительная надпись руководителя предприятия, подпись его на расходных кассовых ордерах не обязательна.
В централизованных бухгалтериях на общую сумму выданной заработной платы составляется один расходный кассовый ордер, дата и номер которого проставляется на каждой платежной (или расчетно-платежной) ведомости. При выдаче денег по расходному кассовому ордеру или заменяющему его документу отдельному лицу кассир требует предъявление документа (паспорта или другого документа), удостоверяющего личность получателя, записывает наименование и номер документа, кем и когда он выдан и отбирает расписку получателя.
При ведении кассовой книги и хранении денег должны соблюдаться определенные правила:
· Все поступления и выдача наличных денег предприятия учитывают в кассовой книге.
· Каждое предприятие ведет только одну кассовую книгу, которая должна быть пронумерована, прошнурована и опечатана сургучной или мастичной печатью.
· Количество листов в кассовой книге заверяется подписями руководителя и главного бухгалтера данного предприятия.
· Записи в кассовой книге ведутся в двух экземплярах через копировальную бумагу чернилами или шариковой ручкой. Вторые экземпляры листов должны быть отрывными и служат отчетом кассира.
· Первые экземпляры листов остаются в кассовой книге. 
· Подчистки и не оговоренные исправления в кассовой книге не допускаются. Сделанные исправления заверяются подписями кассира, а также главного бухгалтера предприятия или лица, его заменяющего.
Записи в кассовую книгу производятся кассиром сразу же после получения или выдачи денег по каждому ордеру или другому заменяющему его документу. Ежедневно в конце рабочего дня кассир подсчитывает итоги операций за день, выводит остаток денег в кассе на следующее число и передает в бухгалтерию в качестве отчета кассира второй отрывной лист (копию записей в кассовой книге за день) с приходными и расходными кассовыми документами под расписку в кассовой книге. 
Для учета кассовых операций в бухгалтерском учете применяется счет 50 «Касса». Счет активный, наличие средств на начало месяца показывается в начальном сальдо счета 50, поступления средств в кассу проводятся по дебету этого счета, а расход средств из кассы – по кредиту счета 50. Все связанные со счетом 50 счета, обеспечивающие поступления или расход наличных средств, отражают свое состояние по части, обратной той, что используем счет 50.
В конце месяца по счету проводится расчет оборотов по дебету и кредиту и выводится конечное сальдо, которое для следующего месяца станет начальным. 
С кассой работает много счетов, поэтому возникает необходимость собрать всю информацию о состоянии наличных расчетов в учетных регистрах. Расчеты по кассе ведут в журнале-ордере №1.
Затем в конце каждого месяца заполняется Главная книга по счету 50 «Касса». 
[bookmark: _Toc37093469][bookmark: _Toc51496020]Учет операций по расчетному счету.
Когда предприятие организуется заново или реорганизуется, оно обязано открыть расчетный счет в любом банке (по своему выбору) и сообщить номер этого счета и реквизиты банка регистрирующим предприятие органам. Так ИП Караваев имеет счет в банках ОАО «Челябинвестбанк» г. Челябинск.
На расчетный счет предприятия поступают выручка за проданную продукцию, ссуды банка, дебиторская задолженность (возврат долгов от наших должников), авансы всех видов, наличные деньги из кассы при оплате наличными и т.п. Это, так сказать, доходная часть расчетного счета, то есть дебет расчетных счетов. 
С расчетного счета производятся все виды безналичных платежей, выдаются суммы на выплату заработной платы, на оплату командировочных и хозяйственных расходов и т.д. Выдача наличных денег производится в соответствии с заявкой предприятия – так называемым квартальным кассовым планом, который сдается в банк до начала квартала и позволяет ему спланировать выдачу наличных средств. 
Все банковские операции оформляются стандартными первичными документами. 
Платежное поручение используется для перевода (т.е. списания) указанной в его бланке суммы со счета предприятия на расчетный счет получателя платежа. Это действительно поручение банку о перечислении сумм поставщикам, финансовым органам и другим организациям.
Бухгалтер печатает платежное поручение в нескольких экземплярах «под копирку», в нем указываются:
· Реквизиты плательщика и его банка;
· Реквизиты получателя и его банка;
· Сумма прописью и цифрами;
· Назначение платежа (за что он производится – номер договора или его формулировка).
Форма платежного поручения является стандартной и имеет в своей расшифровке всю необходимую информацию (под каждой строкой есть подсказка о том, что нужно внести в эту строку). При этом нужно знать код своей организации по классификатору кодов и все реквизиты получателя и плательщика. 
Синтетический учет операций по расчетному счету бухгалтер ведет на счете 51 «Расчетный счет».
Это активный счет, по дебету которого отражаются остатки свободных денежных средств на начало месяца (начальное сальдо счета), поступления на счет предприятия средств от покупателей и заказчиков, полученные ссуды и наличные средства, переданные из кассы.
По кредиту этого счета отражаются все выплаты с расчетного счета (погашение кредитов, оплата приобретений, выплата в бюджет и внебюджетные фонды и т.д.)
Для отражения оборотов по кредиту счета 51 служит специальный учетный регистр – журнал-ордер №2.
В конце каждого месяц по счету 51 «Расчетный счет» подсчитываются итоги и записываются в Главную книгу по счету 51.



5. Организация финансового планирования на предприятии

ИП Караваев в организацию финансового планирования включает несколько этапов. 
Если это перспективное планирование (бизнес-план). В первую очередь предприятие устанавливает миссию и цели предприятия.
Цели финансовой стратегии должны быть подчинены общей стратегии развития и направлены на максимизацию рыночной стоимости предприятия. 
Итогом финансовой стратегии является разработка финансовой политики предприятия по конкретным направлениям финансовой деятельности: налоговой, амортизационной, эмиссионной и другие. Большое внимание также уделяется учету факторов риска. 
Этапы бизнес-планирования на ИП Караваев:
1 Анализ фактических результатов за прошлый период
Для этого используют основные финансовые документы предприятий – бухгалтерский баланс, отчеты о прибылях и убытках, отчет о движении денежных средств. Они имеют важное значение для финансового планирования, так как содержат данные для анализа и расчета финансовых показателей деятельности предприятия, а также служат основой для составления прогноза этих документов. Причем, сложная аналитическая работа на этом этапе несколько облегчается тем, что форма финансовой отчетности и планируемые финансовые таблицы почти одинаковы по содержанию. 
Баланс предприятия входит в состав документов финансового планирования, а отчетный бухгалтерский баланс является исходной базой на первой стадии планирования. При этом предприятие использует для анализа, как правило, внутренний (управленческий) баланс, включающий наиболее достоверную информацию для внутрифирменного пользования. Внешний баланс, обычно составляющийся для публикации, по целому ряду причин (налогообложение, создание резервного капитала и другие) показывает уменьшенные размеры прибыли. 
2 Разработка основных плановых показателей:
Определение основных направлений (увеличение прибыли; снижение расходов; увеличение объемов).
Разработка мероприятий, обеспечивающих достижение основных направлений.
1 Сравнение плановых показателей с фактическими
2 Согласование и утверждение бизнес-плана управляющей компанией (УК)
3 Доведение плановых заданий до ответственных исполнителей.
Анализ фактических результатов за прошлый период. Анализируя прошедший период 2011 года можно сказать, что для предприятия год был неплохим, все запланированные показатели по основным направлениям были выполнены. В общем доходная часть в сравнении с 2010 годом выросла и составила 30,35%, при плане 20,16%.
По планируемой прибыли на 2011 год ИП Караваев практически сравнялось с фактическими результатами, недовыполнение составило 0,05%, соответственно, фактическая рентабельность предприятия составила 27,87%.
Однако на ряду со всеми положительными тенденциями на предприятии существует ряд проблем, а именно:
· Отсутствие квалифицированных кадров, а именно в коммерческом отделе
· Отсутствие плановой политики в вопросах мониторинга рынка
· Низкая заработная плата
· Недостаточная юридическая поддержка.
Таким образом важнейшим вопросом для ИП Караваев, влияющим непосредственно на доходную часть, остается низкая подготовка кадров. Огромный перерыв после получения высшего или специального образования ИТР-го состава, не позволяет адекватно реагировать на происходящие события, проносящиеся с огромной скоростью.  
В вопросах мониторинга рынка проделана значительная работа. Выявлены основные потребители услуг, установлены цены конкурентов, налаживаются коммуникации во внешнем окружении. Однако данная работа проводится хаотично, не учитываются происходящие инфляционные изменения, не выстраивается четкая плановая политика. 
Немаловажным вопросом в деятельности предприятия должна выступать социальная защищенность работников. Повышение заработной платы до уровня средней по отрасли, налоговые отчисления, упрощенные процедуры по кредитованию сотрудников – вот тот неполный перечень необходимых мероприятий, на которые надо обратить внимание в 2013 году. Используя мотивацию, как рычаг для притока новой рабочей силы, появляется инструмент для создания конкурентоспособности и отсева неперспективных работников. Увеличивается вероятность повышения собираемости доходов и выполнения плановых показателей. 
Если ко всему, вышеизложенному, приложить юридическую поддержку, работа на предприятии заметно облегчиться. Заказы, подкрепленные грамотными договорами, где ясно прописаны сроки оплаты и сумма, помогли бы предприятию не накопить на данный момент такой  внушительной дебиторской задолженности. Неоднократно предприятие сталкивалось с недобросовестными фирмами, следовательно, принося самому себе убытки. 
Разработка основных плановых показателей. Сбор информации является начальным этапом финансового прогнозирования в организации. На этом этапе отделы ИП Караваев проводят работу по сбору информации, ее предварительной обработке, систематизирует соответственно с другими показателями. 
Результатом перспективного финансового планирования является разработка трех основных финансовых документов: 
· прогноза бюджета доходов и расходов 
· прогноза движения денежных средств 
· прогноза бухгалтерского баланса 
Основной целью построения этих документов является оценка финансового положения предприятия на конец планируемого периода. 
Для составления прогнозных финансовых документов важно правильно определить объем будущих продаж (объем оказанных услуг). Это необходимо для организации производственного процесса, эффективного распределения средств, контроля над запасами. Прогноз объемов продаж дает представление о той доле рынка, которую предприятие предполагает завоевать своей продукцией, либо же оказанными услугами. На ИП Караваев  прогнозы объемов продаж составляются на один год. Годовые прогнозы объемов продаж разбиты помесячно. Чем короче прогнозы продаж, тем точнее и конкретнее должна быть в них информация. 
Прогнозы продаж выражаются, как в денежных, так и в финансовых единицах, и в любом случае помогают определить влияние цены, объема производства и инфляции на потоки наличных денежных средств предприятия. 
Объем будущих продаж предприятие ИП Караваев рассчитывает, используя анализ прошлых периодов и надеясь на лучшее.
С помощью прогнозного бюджета доходов и расходов (БДР) определяется величина получаемой прибыли в предстоящем периоде. Прогноз БДР содержит следующие статьи: 
· Доходы от основной деятельности
· Доходы от неосновной деятельности
· Заработная плата
· Материальные затраты
· Накладные расходы
· Налоги
· Оплата услуг сторонним организациям
· Коммерческие расходы
· Прочие расходы
Для коммерческих компаний очень важно определить порог окупаемости затрат, после которого они начнут получать прибыль. 
 Прогноз движения денежных средств. Он отражает движение денежных потоков по текущей, инвестиционной и финансовой деятельности. Разграничения направлений деятельности при разработке прогноза позволяют повысить результативность управления денежными потоками. 
Прогноз движения денежных средств помогает финансовому менеджеру в оценке использования предприятием денежных средств и в определении их источников, а также помогает не допустить перерасхода по статьям БДР. В дополнение к изучению отчетной информации прогнозные данные позволяют оценить будущие потоки, а, следовательно, перспективы роста предприятия и его будущие финансовые потребности. 
Прогноз баланса входит в состав основных документов перспективного финансового планирования. В отличие от прогноза БДР, который показывает динамику финансовых операций предприятия, прогноз баланса отражает фиксированную, статистическую картину финансового равновесия предприятия. При планируемом росте объема продаж (объема реализации) активы предприятия должны быть соответственно увеличены, так как для наращивания производства и сбыта требуются дополнительные денежные средства на приобретение оборудования, сырья, материалов и т.п. Рост объема продаж, как правило, приводит к увеличению дебиторской задолженности, так как предприятия предоставляют покупателям более длительные отсрочки платежей, расширяют практику продажи товаров на условиях консигнации. 
Рост активов предприятия должен сопровождаться соответствующим увеличением пассивов, так как растет кредиторская задолженность (обязательства по оплате поставок ГСМ, энергии, различных услуг), увеличивается потребность в заемных и привлеченных средствах.
Финансовое планирование занимает, как уже подмечалось, важное место в организации финансовой деятельности хозяйствующего субъекта. В ходе финансового планирования каждое предприятие всесторонне оценивает свое финансовое состояние, определяет возможность увеличения финансовых ресурсов и выявляет направления наиболее эффективного их использования. 
Деятельность каждого отдела подчинена главной цели – обеспечению финансовой стабильности предприятия. Важнейшими направлениями финансовой работы на предприятии являются: финансовое планирование, оперативная работа и контрольно-аналитическая работа. 
В области планирования все отделы предприятия разрабатывают проекты финансовых планов, определяют потребности в собственном оборотном капитале, выявляют источники финансирования хозяйственной деятельности, а также принимают участие в разработках бизнес-планов.
В результате получается перспективный финансовый план, удовлетворяющий предъявляемым требованиям (с учетом специфики предприятия и существующих ограничений), утверждается руководителем предприятия и направляется на проверку в финансовый департамент УК. 
Финансовый департамент четко проверяет запланированные разделы, определяет долю каждого раздела к прибыли, анализирует, предлагает доработку или назначает день для защиты бизнес-планов.
В основе бизнес-планов лежит текущий план. На год составляется двенадцать планов на каждый месяц отдельно.
Между тем необходимо отметить, что составляемый план на год часто оказывается неэффективным, т.к. ожидаемые данные меняются (например, изменение тарифов, цен, которое за год – полгода до этого не планировалось, изменения в законодательстве и т.д.). 
Текущее планирование рассматривает отчет БДР более детально, по каждой статье доходов и расходов. Также как и для перспективного плана, из месяца в месяц УК назначает руководителю предприятия и финансовому менеджеру день защиты текущего плана с четким объяснением, предложенных в плане цифр. 



6. Анализ финансовой отчетности

Рентабельность – один из основных качественных показателей эффективности производства на предприятии, характеризующий уровень отдачи затрат и степень использования средств в процессе производства и реализации продукции (работ, услуг). Показывает степень прибыльности его деятельности.
Являясь показателем эффективности, рентабельность определяется соотношением результата и затрат. В качестве результата в данном случае используется тот или иной показатель прибыли. А затраты могут быть представлены себестоимостью, стоимостью имущества или отдельных его видов, размером авансируемого капитала. 
Поэтому основные показатели рентабельности можно объединить в следующие группы:
1. Показатели доходности продукции:  рентабельность продаж по прибыли от продаж,  рентабельность продаж по прибыли до налогообложения,  рентабельность продаж по чистой прибыли, - рассчитываются на основе выручки от реализации продукции (работ, услуг) и затрат на производство (рентабельность продаж, рентабельность основной деятельности).
2. Рентабельность имущества предприятия формируются на основе расчета уровня рентабельности, в зависимости от изменения размера имущества, показывает, сколько прибыли до налогообложения приходится на 1 руб. имущества предприятия независимо от источников его формирования.
3. Рентабельность используемого капитала рассчитываются на базе инвестируемого капитала [6].
Результаты расчетов рентабельности предприятия ИП Караваев представлены в таблице 5.


Таблица 5 
Показатели рентабельности ИП Караваев
	Показатель
	Формула
	Значение за 2010 год, %
	Значение за 2011 год, %
	Изменение, %

	1. Рентабельность продаж по прибыли от продаж
	Rз = Пр / Вр *100%
	57,84
	49,71
	8,13

	2. Рентабельность продаж по прибыли до налогообложения
	Rз = Пр д/н / Вр *100%
	24,27
	20,04
	4,23

	3. Рентабельность продаж по чистой прибыли
	Rз = Пр ч / Вр *100%
	24,27
	20,04
	4,23

	4. Рентабельность имущества предприятия
	Rк = Пр д/н / Иср *100%
	56,55
	47,83
	8,72

	5. Рентабельность используемого капитала
	Rск = Пр ч / СК *100%
	41,17
	35,28
	5,88



Из данных таблицы 5 видно, что рентабельность увеличилась по всем критериям: по продаже, по прибыли до налогообложения, по чистой прибыли, по доходности имущества и доходности используемого капитала, что говорит об эффективности работы предприятия ИП Караваев в 2011 году.
При формулировании конечных выводов при анализе финансово-экономического состояния предприятия необходимо учитывать следующие особенности показателей рентабельности.
1. Показатели рентабельности отражают результативность работы предприятия за отчетный период. В хозяйственной деятельности предприятия могут происходить изменения, требующие крупных инвестиций и затрат. Но планируемый долгосрочный эффект показатели рентабельности не отражают. Поэтому снижение уровня рентабельности в рассматриваемом периоде не всегда следует расценивать как негативную тенденцию.
2. Числитель и знаменатель показателя выражены в денежной форме, но в разной покупательной способности и ликвидности. Числитель показателя – прибыль. 
Она динамична, в ней отражается уровень цен, количество произведенной продукции, результаты деятельности за истекший период. Знаменателем показателя в некоторых формулах может быть или собственный капитал (Ис), или внеоборотные активы (F). 
Хотя они и имеют стоимостную оценку, но это учетная стоимость (зафиксированная в учетной документации), которая может существенно отличаться от текущей (рыночной) оценки.
3. Высокому уровню рентабельности чаще всего соответствует большой риск и неустойчивость на рынке. Поэтому  желание повысить платежеспособность, финансовую устойчивость предприятия может покупаться снижением эффективности его работы.
Факторный   анализ   рентабельности   представлен  в  таблице 6  и таблице 7.
Таблица 6
Исходные данные для факторного анализа показателей  рентабельности продаж
	№ п/п
	Наименование показателя
	2010
	2011
	Изменение (+,-)

	1
	Выручка от реализации товара, тыс. руб.
	11976
	13983
	2011,00

	2
	Себестоимость реализованных товаров, тыс. руб.
	3127
	3766
	639,00

	3
	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	0
	0
	0,00

	4
	Управленческие расходы, тыс. руб.
	1858
	2137
	279,00

	5
	Прибыль от реализации, тыс. руб.
	2908
	3393
	485,00

	6
	Рентабельность продаж, %
	24,28
	25,27
	0,98



Таблица 7
Факторы, влияющие на рентабельность продаж
	№
	Фактор
	Уровень влияния фактора 

	1
	Выручка от реализации товара, тыс. руб.
	40,07

	2
	Себестоимость реализованных товаров, тыс. руб.
	-4,57

	3
	Управленческие расходы, тыс. руб.
	-34,51

	4
	Коммерческие расходы, тыс. руб.
	0

	Итого изменение оборачиваемости оборотных активов
	0,98



Из приведенных таблиц можно сделать вывод, что на изменение рентабельности продаж  повлияло рост выручки от реализации товаров на 40,07 и увеличение управленческих расходов предприятия на 34,51.
Деловую активность предприятия можно представить как систему абсолютных и относительных показателей. 
Среди абсолютных показателей следует выделить объем реализации произведенной продукции (работ, услуг), прибыль, величину авансированного капитала (активы предприятия). 
Абсолютные показатели деловой активности приведены в Таблице 8.
Таблица 8
Абсолютные показатели деловой активности ИП Караваев
	Показатель
	Значения за 2010 год, тыс. руб.
	Значения за 2011 год,  тыс. руб.
	Изменение,  тыс. руб.

	Выручка от реализации
	11976
	13983
	2011

	Чистая прибыль
	2908
	3393
	485

	Активы предприятия
	15410
	22019
	6609



Из данных таблицы 8 видно, что произошло увеличение абсолютных показателей деловой активности предприятии в 2011 году по сравнению с 2010 годом.
Относительные показатели деловой активности характеризуют уровень эффективности использования ресурсов (материальных, трудовых и финансовых). Используемая система показателей деловой активности базируется на данных бухгалтерской (финансовой) отчетности предприятий. 
Это обстоятельство позволяет по данным расчета показателей деловой активности    контролировать   изменения   в  финансовом  состоянии предприятия.
Результаты расчетов относительных показателей деловой активности ИП Караваев представлены в Таблице 9.
Таблица 9
Относительные показатели деловой активности предприятия ИП Караваев
	Показатель
	Формула
	Значение за 2010 год
	Значение за 2011 год
	Изменение

	Фондоотдача производственных фондов
	[image: ]
	1,98
	2,32
	0,33

	Коэффициент общей оборачиваемости капитала
	[image: ]
	0,64
	0,75
	0,11

	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	[image: ]
	0,94
	1,10
	0,16

	[image: ]Коэффициент оборачиваемости материальных оборотных средств
	
	5,98
	6,98
	1,00

	[image: ]Средний срок оборота материальных оборотных средств
	
	61,02
	52,26
	-8,76

	Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности
	[image: ]
	1,40
	1,63
	0,23

	Средний срок оборота дебиторской задолженности
	[image: ]
	260,95
	223,49
	-37,45

	Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности
	[image: ][image: ]
	1,48
	1,73
	0,25

	Продолжительность оборота кредиторской задолженности
	
	246,66
	211,25
	-35,40

	Продолжительность оборота кредиторской задолженности
	[image: ]
	321,97
	275,75
	-46,21

	Продолжительность финансового цикла
	[image: ]
	75,31
	64,50
	-10,81


Показатель фондоотдачи характеризует, сколько в стоимостном выражении выпущено предприятием продукции приходится на одну денежную единицу ОФ предприятия. Чем выше уровень фондоотдачи, тем эффективнее используются основные фонды предприятия. В нашем случае в 2011 году фондоотдача равна 2,32.
Сокращение периодов оборота материальных оборотных средств, дебиторской задолженности, кредиторской задолженности и финансового цикла, говорит о положительной динамике эффективности работы предприятия. 


Заключение

Общая характеристика и анализ финансово-хозяйственной деятельности ИП Караваев показали, что предприятие во многом успешно реализует свою деятельность.
В финансово-хозяйственной деятельности предприятия наметились положительные тенденции.
В 2011 году увеличилась прибыль по сравнению с 2010 годом. Стабилизируются потоки денежных средств. Их структура становится более рациональной.
Улучшить финансовое состояние и создать условия развития можно, сосредоточив усилие на снижении убыточности и повышение прибыльности и рентабельности предприятия.
Финансовое состояние предприятия нуждается в улучшении. Однако достижение этого за счет повышения платы за оказываемые услуги или снижение расходов на эксплуатацию машин и механизмов нельзя признать целесообразным.
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